des Wettbewerbs wird zunehmend das
eressant, weil die Pramien besser sind.
rsicherungen und einschlagige Makler zieht
tung neuer Markte. Das sind neben Frank-
roRbritannien auch die skandinavischen
teuropaischen Lander. Hier fehlt zum einen
e Versicherungsexpertise und zum
d die maximal annehmbaren Schadens-
isfallen fur die ortlichen Assekuranzen oft

Fiir technische Versicherungen mit ihren Spezial-
abteilungen bleibt da nicht mehr viel tbrig. Wahrend
sie friher die volle Deckung Gbernahmen, hat sich ihr
Geschaft inzwischen auf Zusatzdeckungen reduziert.
Sie stopfen nur noch die Licken in den Vollwartungs-
vertragen. Und dieser Trend wird der Umfrage nach
anhalten, weil nicht zuletzt die ersten unabhangigen
Dienstleister um Marktanteile in Sachen Vollwartung
kampfen.

KaumEleisch am

Windenergie

. o
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Anochen

~ Schaden dui'ch Blifzeinschlég géhen in der Reéel fich'tig ins Geld, weil oftmals‘ ein Rotor_blaﬁschaden o&er'gar ein Totalausfall zu beklagen ist.  Foto:dpa. -

Beim Thema Pramien fiir Windmiihlen klingen die Téne von Maklern
und Versicherungen immer etwas anders, aber die Melodie ist gleich.
Der Markt schwichelt und trotzdem drangen neue Konkurrenten in
das Geschaft. Unsere Umfrage unter den fiihrenden Platzhirschen
zeigt, dass sich vor allem Betreiber die Hande reiben diirfen.

ONNE WIND & WARME wollte wissen, wo
S Versicherungs-Trends liegen, wie sich die
Schaden entwickeln, welche Komponenten
haufig kaputt gehen und dadurch die Kasse belasten
und wie sich der Markt insgesamt entwickelt. Um es
schon einmal kurz vorwegzunehmen: Eigentlich
warten alle auf den groBen Knall, damit die Préamien
zumindest ansatzweise dem versicherten Investment
wieder naher kommen. Gleichzeitig hofft man, dass
es doch bitte die Konkurrenz erwischen maoge.
Tatsachlich ist im Geschaft mit Windenergie-
versicherungen ein unglaublicher Preisverfall zu
beobachten — Sichtkontakt zum Boden (noch) nicht

vorhanden. Ein Windpropeller von Enercon l&asst sich
im Enercon-PartnerKonzept ohne Probleme flr
0,5 Ct/kWh versichern — und das ist schon teuer.
Auch die Windmuhlen der Konkurrenten passen far
etwas hohere Kurse vollumfanglich in ein komfortab-
les Deckungskonzept. Ein wichtiger Grund dafur ist,
dass trotz der geringen Margen die Konkurrenz steigt
und neue Wettbewerber mit wenig Expertise in den
Markt drangen. Offensichtlich verfolgen hier einige
Akteure die Strategie, dass auf dem ausgehungerten
Markt irgendwann die Handtticher fallen. Dann kénn-
ten die Pramien wieder steigen oder zumindest ein
groBerer Bestand die Schaden besser ausbigeln.

Das betrifft zum Beispiel die Absicherung
n, wenn Umspannwerke fir die Wieder-
on Ersatzteilen Uber Monate ausfallen.

Dennoch konnte fur Versicherungen eigentlich
alles in Butter sein. SchlieRlich lasst sich mit geringe-
ren Risiken und schmaleren Pramien gut leben, wenn
da nicht die Schaden waren. Ein simples Beispiel:
Nimmt man - rein hypothetisch — nur 1 €/kWh an
und rechnet das auf den Ausbaudeckel von 2.500
MW/a um, dann wirde das jahrliche Neugeschaft der
grofRen Versicherungen ein mickriges Pramienvolu-
men von 2,5 Mio. € haben. Wenn sich im Verhaltnis
dazu auch nur eine Maschine in einen brandbeding-
ten Totalschaden verwandelt, wirde des komplette
Neugeschaft den Schaden nicht einmal zur Halfte
decken. So viel zu den Préamien.

haden dominieren

s Stichwort Schaden ist interessant. Hier
Komponenten wie Getriebe, Generator oder
ger in den Statistiken die vorderen Pléatze mit
n Rotorblattern und inneren Betriebsschaden
Blitzeinschlage sowie gelegentlichen Brand-
len. Das muss aber nicht zwangsweise an einer
Technologie aus den Hausern der Windrad-
r liegen. Im Prinzip dreht sich die Schadenstatis-
Richtung Blitzschaden und Rotor, weil technische
erungen zunehmend Subsididrversicherungen
die Vollwartungsvertrage der Hersteller stri-
e nehmen je nach Vertrag einen GroBteil der
amit wandern die mechanischen Ausfalle in
energieanlagen bestenfalls in die groBen Statisti-
eutschen Maschinenbaus.

Das Kleingedruckte lesen

Allerdings sollten sich Betreiber angesichts niedriger
Versicherungsbeitrage nicht zu gentisslich die Hande
reiben, denn auch die Hersteller sichern sich ab.
SchlieBlich l16sen sich Schaden mit der Erfindung von
Vollwartungsvertragen nicht einfach in Luft auf. ,Im

Versichern heif3t Vertrauen. NW Assekuranz

Global Insurance Broking

Wir bringen unser
energiegeladenes Team
und lhre Anforderungen
zusammen!

www.nw-assekuranz.de
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Grunde definieren Hersteller tber die Vollwartung
erstens vertragliche Garantien und zweitens ein
Instandhaltungsversprechen. Daher ist es wichtig, die
Ausschlussregelungen und Begrenzungen der Leis-
tungsversprechen genau zu erkennen. Davon hangt
am Ende das Deckungskonzept fur die nicht im
Vollwartungsvertrag enthaltenen Risiken ab®, bringt
es Matthias Nienhaus, Produktmanager Windenergie
bei der Gothaer Allgemeine Versicherungs AG, auf
den Punkt.

Und diese Ausschlisse fallen je nach Hersteller
und Vertrag sehr unterschiedlich aus. Das betrifft
einerseits die Technik. Also die Frage, ob der Tausch

Inclusive-
Pakete

/ Schutz *\

gegen Be- Haft-
triebsunter- _ pflicht fir
brechungy fransport- '\ BetreibeJr’

Der Versicherungsspezialist !
(iber 20 Jahre Erfahrung in der Absicherung von regenerativen Energiesystemen |

Wir versichern mit Komplett-Schutz

Windenergie- und Solaranlagen
und sonstige regenerative Energiesysteme

mit z.B. Montage-, Bauherren- und Betreiberhaftplichtversicherungen,
Ausfallbiirgschaften, verspatete Inbetriebnahme, Allgefahrendeckung,
Zusatzversicherung zum Vollwartungsvertrag, Rechtsschutz usw.

und wie immer, zu giinstigen Beitrdgen durch Rahmenvertrige!

Versicherungen - Maklerbiiro van Ellen 9
|

%&?ﬁ? Inh. Lars van Ellen

26605 Aurich - Timmeler Str. 16 - Tel. 04941- 99 03 3 - www.van-Ellen.com - info@van-Ellen-com
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von GroBkomponenten Uber die Vertragslaufzeit
limitiert ist, die Fundamente enthalten sind oder der
Hersteller bei einem Totalschaden mit im Boot sitzt.
Andererseits konnen auch externe Einflusse wie
héhere Gewalt oder die Folgen eines Sturms ausge-
schlossen sein. Hier kommt es immer auf die genaue
Formulierung an. ,Wir lesen jeden Vertrag, damit wir
die Risiken verstehen und sie dem Kunden abnehmen
konnen. Zudem haben Betreiber bei moglichen Insol-
venzen oder vorzeitigen Kindigungen einen auBer-
ordentlichen Schutzbedarf, der Teil einer Deckung
sein sollte”, sagt Nienhaus.

Die Gothaer hat bei diesen Fragen mit gut 12.000
Anlagen im Bestand durchaus Expertise. Rund um die
Vollwartungsvertrage stricken aber auch die Konkur-
renten neue Deckungskonzepte. Ein Muss sind die
Maschinen- und Maschinen-Betriebsunterbrechungs-
versicherungen sowie die Haftpflicht fur Betreiber.

Weil die Konkurrenz grof3 ist, gibt es in den Paketen
immer mehr Leistungen zu geringeren Beitragen.
.Dazu gehoren D&O-Versicherungen, die das
Management gegen die Anspriiche von Dritten absi-
chert, Ruckbauburgschaften oder Montage- und
Rechtsschutzversicherungen. Insgesamt ist ein hoher
Verdrangungswettbewerb zu beobachten. Aber so
lange Vollwartungsvertrage moglich sind, ist das in
erster Linie gut fur den Kunden®, sagt Patrick Legen-
za, von der Abteilung technische Versicherungen bei
der R+V Allgemeine Versicherung AG. Die Assekuranz
hat um die 1.00C Anlagen versichert und bietet ihre
Losungen ebenfalls in All-Inclusive-Pakten an.

SolidPad + Lizard® Serie

Auf die Deckung kommt es an

In diesen finden sich auch immer haufiger Transport-
versicherungen oder schadensausgleichende Losun-
gen fur die verspatete Inbetriebnahme. Solche Kon-
zepte empfiehlt beispielsweise die Marsh GmbH mit
einem Blick durch die Brille des Betreibers und nach
der Prufung von Vertragen. Die Frage ist, wer welche
Risiken beim Aufbau und Transport tragt und was
passiert, wenn sich die Inbetriebnahme eines Wind-
parks erheblich verzogert. Allerdings gelten auch hier
in der Regel Selbstbehalte fir den Versicherten und
Fristen dazu, nach wie vielen Tagen oder Wochen
entgangene Ertrége erstattet werden.

Ebenso finden sich in den Portfolien Versiche-
rungslosungen fur den Ausfall der Ubergabestationen
oder anderer Riickwirkungsschaden. Uber den Sinn
oder Unsinn solcher Schadenszenarien l4sst sich
streiten. So einige Produkte wandern auch tber die
von Banken beauftragte Due Dillgence in die Pakete.
SchlieBlich werden die sorgfiltigen Prufungen gut
honoriert und der Hinweis auf mégliche Risiken furs
Kapital macht sich da nicht schlecht. ,So kommen
Bestandteile in die Deckung, die eigentlich gar nicht
sein mussten”, findet Lars van Ellen vom gleich-
namigen Maklerburo in Aurich.

Er ist seit Anfang der 1990er Jahre im Geschaft
und hat schon um die 5.000 Anlagen versichert. Er
schaut mit seiner Expertise lieber auf die maglichen
Stolpersteine fur Betreiber. Und die stecken eben in
den Vertragen und in schwammigen Formulierungen.
.Es gibt nur wenige Hersteller mit einer klaren Linie,
aber viele Unterschiede zu den Haftungsbegrenzun-
gen”, sagt er. Daher gilt die Devise: Drum prife, wer
sich ewig bindet. , Die wenigsten Betreiber wechseln
den Vertrag. Fir &ltere Anlagen missten sie hdhere
Beitrage zahlen und bestehende Mange! werden von
einer neuen Assekuranz nicht versichert", erganzt

van Ellen. Darum sollten sich die Betreiber zum Lesen
der Vertrage technischen Sachverstand einkaufen.

Grundsatzlich gibt es auch Hersteller, die fur Uber-
lastungen oder Verschlei ein Versprechen abliefern.
Beides gehart nicht zur Domane von Versicherungen,
weil fr sie nur unvorhersehbare Ereignisse und deren
Folgeschaden eine ersatzpflichtige Leistung sind.
Daher kénnten Betreiber durchaus auf den Kosten fur
Bauteile mit einer sogenannten enttduschenden
Lebenserwartungen” sitzen bleiben. Zum Beispiel
dann, wenn Komponenten ohne ersichtliche Fehler
oder mit einem immer wiederkehrenden Schadens-
bild vorzeitig den Geist aufgeben und daftr keine
besonderen Bedingungen gelten. Gute Versicherun-
gen gehen hier erst einmal in Vorleistung und steigen
hinterher mit den Herstellern in den Ring.

Andere Spielregeln auf See

Interessant ist auch die Entwicklung auf See, bei denen
es flr Versicherungen um ganz andere Betrége geht.
Hier gibt es vor allem um Schaden an Kabeln und Fun-
damenten im zweistelligen Millionenbereich, die ihre
Ursache in Fehlern bei der Montage und Errichtung
haben. Aufgrund der Vollwartungsvertrage liegen auch
offshore die meisten tibrigen Risiken in der Betriebs-
phase bei den Windenergisanlagen-Herstellern. Kri-
tisch im Sinne eines Versicherungsschutzes sind die
Autbauphase und die Absicherung der cbrigen
Infrastruktur.

.Das groBte Risiko sind Verzégerungen beim Auf-
bau oder der Inbetriecbnahme, weil die Vorlaufkosten
flr ein Projekt sehr hoch sind”, sagt Thomas Haukje,
geschaftsfihrender Gesellschafter der Nordwest
Assekuranzmakler. Die Spezialisten haben in deut-
schen Gewéssern fur den GroBteil der Projekte einen
Schutz fur alle Phasen eines Hochseewindparks aufge-
baut. Und das bedeutet nach den ersten Erfahrungen

oo g Wind und Wetter nutzen mit
: robusten Laptops und Tablets
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Versicherung oder
Makler?

Angebote fiir onshore
und/oder offshore
oder beides?

Welche Trends beob-
achten Sie auf dem

Markt fiir Windener-
gie-Versicherungen?

Welche Versiche-
rungsfille treten bei
Ihnen am haufigsten
auf?

An welchen Kompo-
nenten treten rein
zahlenmaBig am
haufigsten Schiden
auf?

Welche Schiaden
verursachen
finanziell betrach-
tet die groBten
Schadenssummen?

VERSICHERUNGEN

Aon Risk Solutions

www.aon.de

Makler

on- & offshore

Onshore: Stabilisierung der
Prémien auf sehr niedrigem
Niveau; deutliche Konzentrati-
on auf subsidiare Versiche-
rungen zu Vollwartungsver-
tragen von Herstellern oder
Drittanbietern

Offshore: steigende Versi-
cherungskapazititen durch
Hinzutreten weiterer Versiche-
rer — dadurch deutlicher Druck
auf das Pramienniveau

Schadenhaufung durch innere
Betriebsschaden, Blitzscha-
den, Diebstahlschaden

Getriebe, Hauptlager, Rotor-
blatter, Generator, Verkabelun-
gen, Transformatoren

Brandschéaden, z. B. infolge
von technischen Ursachen
oder Blitzschlag; Schaden
mit Versagen des Turms und
Absturz der Gondel

Basler Versicherungen

www.basler.de

Versicherung

on- & offshore

Anhaltend starker Wettbe-
werb auf dem Makler- sowie
Versicherungsmarkt;
{iberweigend Abschluss von
Vollwartungsvertragen, daher
Trend zu Zusatzdeckungen
anstelle von Volideckungen;
zunehmende Aktivitaten in
europdischen Markten (UK,
Frankreich, Skandinavien)

kA

Rotorblétter, Lager (Hauptla-
ger, Getriebe sowie Genera-
tor), Umrichter

Getriebeschiden (Totalschi-
den sowie Teilschaden, die
nicht auf der Anlage repariert
werden kénnen); Hauptlager-
schaden; Generatorschdden
Rotorblattschaden

Marktbefragung: Versicherungen fiir die Windenergie-Branche

Enser Versicherungskontor
GmbH

www.evk-oberense.de

Versicherungsmakler

on- & offshore

Pramienniveau fir Zusatzver-
sicherungen zu Vollwartungs-
vertrégen sinkt bestdndig,
wobei mittlerweile eine
Schmerzgrenze erreicht sein
diirfte; die giinstigste Pramie
bedingt oftmals nicht den
besten Versicherungsschutz
und auch die Dienstleistungen
des Maklers/Versicherers

(z. B.im Schadenfall) sollten
sehr genau gepriift werden

Schaden durch Blitzschlag,
aber auch Material- oder
Konstruktionsfehler an Getrie-
ben und Generatoren

Getriebe und Generatoren
sowie Rotorblatter; elektro-
technische Komponenten

Brandschiden;
Getriebeschaden

FirstDresden Finance

Versicherungsmakler GmhH
& Co. KG

www.energyprotect.eu

Makler

on- & offshore

Komplettangebote von der
Transportversicherung

iiber Riickbaubiirgschaften,
Montageversicherung, WKA
Versicherung, techn. Versiche-
rung, Betreiberhaftfplicht aus
einer Hand

Blitzschlag; Uberspannung;
Montageschéden

elektronische und elektrische
Komponenten

Brandschaden

Gerd Augustin GmbH

www.gerd-augustin.de

Makler

on- & offshore

Pramienverfall

Blitzschlag

Blatter; Getriebe

Getriebe

100
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erst einmal Uberzeugungsarbeit. Schlieflich laufen
alle Offshore-Windfarmen bisher Uber ein Multi-
Contracting mit diversen Schnittstellen und entspre-
chenden Unscharfen. ,Wir brauchen einerseits den
Willen zur Transparenz bei allen Akteuren und ande-
rerseits die Bereitschaft, miteinander zu kooperieren,
damit alle Fakten auf dem Tisch liegen. Das betrifft die
unternehmensspezifischen Risiken der Auftrag-
nehmer und die wetterbedingten Risiken”, sagt er.
Das heiBt im Klartext, dass es fur risikooptimierte
Strukturen darauf ankommt, wer in den milliarden-
schweren Projekten welches Risiko tragt und auch
abdecken kann, SchlieBlich versichern die Assekuran-
zen einen Windpark immer bis zur vollen Hohe des
Wertes beziehungsweise bis zum héchsten maximal
anzunehmenden Schaden. Wie wahrscheinlich dieses

Worst-Case-Szenario ist, spielt dabei keine Rolle.
Daher geht es darum, den gréBten anzunehmenden
Schaden durch kluge Risikoteilung und anerkannte
Technik zu reduzieren. ,Etwa 80 % unserer Arbeit
entfallen auf die Beratung des Kunden und die Struk-
turierung des Risiko- und Versicherungskonzeptes
und nur 20 % auf die Platzierung der Police am
Markt", sagt Haukje.

Steigende Versicherungskapazitdten durch neue
Marktakteure und einen beginnenden Druck auf die
Pramien auch im Offshore-Segment becbachtet nicht
nur die Aon Risk Solutions. Das muss kein schlechtes
Omen sein, denn es zeigt erstens das Zutrauen in das
Abenteuer Offshore und darf damit zweitens auch als
Beitrag zur Kostenreduktion bewertet werden.

Torsten Thomas

Gothaer Allgemeine
Versicherung AG

www.gothaer.de

Versicherung

onshore

Kundenfreundliche Versiche-
rungskonzepte (weitgehender
Versicherungsschutz bei niedri-
gen Pramien)

Biitzschlag und technisches
Versagen von Komponenten

Rotor; Getriebe; Steuer- und
Regelungstechnik

Rotor; Getriebe; Parkverkabe-
lung/Umspannwerke

Maklerbiiro van Ellen

www.windenergieversicherungen.
de
www.van-ellen.com

Versicherungsmakler

on- & offshore

Versicherungsbeitrage fiir
Maschinen- und Maschinen-
Betriebsunterbrechungsversi-
cherung sind zum Teil gefallen,
trotzdem ist der Versicherungs-
schutz immer umfangreicher
geworden; aktuelle Absiche-
rungstrends: Absicherung von
Riickwirkungsschéden, Montage-
versicherung, Montage-Betriebs-
unterbrechungs-Versicherung,
Ertragsausfall bei verspiteter
Inbetriebnahme

Blitzschéden; Uberspannungs-
schaden

Rotorblatter; Umrichter;
Leistungsteile

Getriebeschdden; Generator-
schdden; Hauptlagerschiden;
Trafoschaden an Umspannwerk

Marsh GmbH

www.,marsh.de

Makler

on- & offshore

Neue Versicherer dringen in

den Markt, dadurch kommt es
zu verstarktem Wettbewerb und
Prémienabrieb (onshore und off-
shore); Service-und Wartungsan-
gebote, insbesondere der freien
Anbieter, werden umfangreicher
und somit der vom Versicherer
bereit zu stellende Versiche-
rungsschutz geringer (onshore)

Onshore: innerer
Betriebsschaden
Offshore: Fundamente,
Innerparkkabel

Onshore: Getriebe, Generator,
Leistungsteile;

Offshore: Fundamente,
Innerparkkabel

Offshore: Schaden, fir die groBe
Schiffseinheiten zur Schadenbe-
hebung bendgtigt werden, Schi-
den an der Umspannplattform
Onshore: Brandschaden/
Totalverlust, Getriebeschaden

(in der Regel iiber 100.000 €),
Generatorschaden (in der Regel
40.- bis 70.000 £€), Rotorblatt/
Blitzschaden (um die 200.000 €)

Nordwest Assekuranzmakler
GmbH & Co. KG

www.nw-assekuranz.de

unabhéngiger, inhabergefiihrter
Versicherungsmakler

on- & offshore

Onshare: zusétzliche Kapa-
zititen durch neue Anbieter;
Mitversicherung von externer
Netzanbindung/Umspannwer-
ken und die Mitversicherung

von Riickwirkungsschiden
(Ertragsausfille durch Schaden
an Umspannwerken), Transport-
und/oder Montage-Betriebs-
Unterbrechungsversicherung als
Bankenanforderung

Offshore: mehr Wettbewerb
durch nationale wie international
zunehmende Kapazititen, dyna-
mische Anpassung und sténdige
Verbesserung der Bedingungen
bei gleichbleibenden oder zT.
sinkenden Pramien

Onshore: Schaden durch hohere
Gewalt, Blitzschiden, Diebstahl/
Vandalismus

Offshore: Schaden im Prozess
der Seekabellegung (ca. 40 %
der Falle)

Onshore: Rotorblitter, Getriebe,
elektronische Bauelemente
Offshore: Kabelschiden
(insbesondere wihrend der
Installation)

Onshore: Brandschéden, externe
Verkabelung, Umspannwerk
Offshore: Kabelschiden wihrend
der Installation, Umspannwerk

Ihr erfahrene

R+V Aligemeine Versicherung AG

www.ruv.de
www.kompetenzzentrumEE.de

Versicherung

onshore

Steigender Preiswettbewerb
zwischen den Versicherern;
umfassende Konzepte zur Absi-
cherung von Windparks werden
nachgefragt (Planungs-, Bau-
und Betriebsphase); Nachfrage
nach Maschinenversicherung,
Maschinenbetriebsunterbre-
chungs-Versicherung, Haftpflicht-
versicherung, Rechtsschutzversi-
cherung, D&0-Versicherung und
Riickbaubiirgschaft

Blitzschlag

Rotorblatter

Brandschaden, da meistens
Totalschaden
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